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Resumo: Prec¢o de transferéncia que pode ser definido como preco de um produto ou servigo manipulado
para mais ou para menos nas operacdes de compra e venda internacional, guando um mesmo agente é
capaz de controlar ambas as pontas da operagéo tanto a vendedora quanto a compradora. Na economia
globalizada que estamos vivendo a questéo dos precos de transferéncia torna-se muito importante para as
empresas, porque pode causar grande impacto nos resultados de cada uma das suas filiais e no
consolidado das empresas multinacionais. A legislacdo ndo determina os valores que devem constar nos
documentos correspondentes as opera¢des comerciais, ou seja, hdo determina o preco das operacdes de

compra e venda.
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Introducéo

Esta pesquisa objetiva vem aprofundar sobre o
Preco de Transferéncia. A experiéncia mundial
demonstra que esse tema vem merecendo
destaque nos estudos tributarios envolvendo
principalmente o Poder Publico e as empresas. A
tributacdo € um fator importante quando se refere
a investimento. Para tanto as empresas tem como
objetivo reduzir as despesas pertinentes aos
tributos. A transferéncia de precos passa a ser um
instrumento de grande valia para esse controle de
custos e precos conforme a posicéo e interesse da
empresa ou do grupo de empresas envolvidas
neste processo.

Este estudo tem a finalidade de abordar
aspectos conceituais, de expor os métodos de
calcuulo na importagdo e exportacdo, sobre
tributacdo do preco de transferéncia, considerando
a legislagdo brasileira. Neste sentido, as
autoridade brasileiras, ap6s um longo periodo
relacinando-se com o0 mercado intenacional,
recebendo e remetendo mercadorias, bens e
servicos e convivendo com  empresas
estrangeiras, observaram que € realizada uma
quantidade significativa de operacdes que
movimentam expressivo volume de recursos
financeiros diariamente, através de grandes
empresasa elas vinculadas.

Neste cenario, as regras de tributagdo
conhecidas como Prec¢o de Transferéncia definem
em regra geral como os valores maximos dos
custos, despesas e encargos dos bens, servicos e
direitos importados das pessoas vinculadas e os
valores minimos das receitas de exportacdo dos
bens, servicos e diretios, para pessoas vinculadas.

Preco de Transferéncia

A expressao preco de transferéncia é utilizada
para definir a préatica de transferéncia de receita ou
despesas nas operacBes com venda de bens,
prestacdo de servicos, transferéncia e uso de
tecnologia e patentes entre pessoas vinculadas,
situada em diferentes paises

Pessoas Vinculadas

Para efeito das disposicdes da lei sobre precos
de transferéncia  consideram-se pessoas
vinculadas as que foram legalmente conceituadas
no art. 244 do RIR..

a) a matriz desta, quando domiciliada no

exterior;

b) Sua filial domiciliada no exterior;

C) A pessoa fisica ou juridica, residente ou
domiciliada no exterior, com participacao
societaria no capital de empresa
nacional em valor que a qualifica como
sua controladora ou coligada conforme
definido no art. 243 da Lei 6.04/76.

Comprovacéao dos Precos

As pessoas juridicas que realizaram operacdes
sujeitas a preco de transferéncia devem
comprovar a adequacdo do preco praticado,
comprando-o0 com preco-parametro determinado
por um dos métodos admitidos. E considerado
satisfatério a comprovacdo nas operagfes com
empresas vinculadas quando o preco ajustado a
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ser utilizado como parametro, divirja em até 5%
para mais ou para menos, daquele constante dos
documentos de importagdo e exportagéo.

O preco parametro é o preco apurado por meio
dos métodos de precos de transferéncia constante
na legislacéo brasileira. E o custo ou pre¢co médio
praticado em operagbes entre empresas
independentes coletados e ajustado escolhido
pelo contribuinte, deve ser calculado produto a
produto.

Apuracédo dos Pregos de Transferéncia nas
Importacdes

Nas operagBes de importacdo a autoridade
fazendaria exige a comprovacdo de que 0 preco
praticado com pessoas vinculadas seja o
equivalente ao do mercado, a saber, aquele que
seria praticado com um terceiro
independentemente ou néo relacionado com a
empresa brasileira. A parcela dos custos que
exceder ao valor determinado como referéncia
fiscal devera ser adicionada ao lucro liquido, ou
seja, para determinacéo do lucro real.

Aplicacbes dos Métodos de Caélculo das
Importacdes

1) Métodos dos precos independentes
comparados (PIC): Definido com uma média
aritmética ponderada dos precos dos bens,
servigos e direitos, idénticos ou similares apurados
no mercado brasileiro ou de outros paises em
operacdo de compra e venda em condi¢cdes de
pagamento semelhantes. Por este método os
precos dos bens, servi¢os e direitos adquiridos no
exterior de empresa vinculada, sdo comparada
com os precos vendidos pela mesma exportadora
a pessoas nao vinculadas, residentes ou néao
residentes.

2) Método do preco de revenda menos
lucro (PRL): Definido como a média aritmética dos
precos de revenda dos bens e direitos, diminuidos:

a) dos descontos incondicionais concedidos;

b) dos impostos e contribuicbes incidentes
sobre a venda,;

c) das comissfes e corretagem pagas;

¢) de margem de lucro de 20% ou 60%.

Os precgos de revenda a serem considerados,
serdo o0s praticados pela prépria empresa
importadora em operacdes de venda a varejo e
atacado com compradores pessoas fisicas ou
juridicas, que ndo seja a ela vinculada. Para
determinacdo do preco de referéncia, aplica-se a
seguinte equacéo:

PRL=A-(B+C+D+((A-B)X20%)

Onde:

A — Média aritmética de precos de revenda de
bens e servigos a empresa ndo vinculadas;

B — Descontos incondicionais, concedido e
demonstrado em nota fiscal;

C — Impostos e contribui¢cdes incidentes sobre
vendas (ISS, ICMS, PIS, COFINS);

D — Comissdes e corretagem pagatr.

A média aritmética de que trata esse método
sera calculada considerando-se 0s precos
praticados durante todo o periodo de apuracdo da
base de calculo do imposto de venda a que se
referem os custos, despesas e encargos.

3) Método de custo da producédo mais lucro
(CPL): Definido como o custo médio de producgédo
dos bens, servicos ou direitos, idénticos ou
similares, no pais em que tiverem sido
originalmente produzidos, acrescidos dos impostos
e taxas cobrados pelo referido pais, na
exportacdo, e da margem de lucro de 20% (vinte
por cento), calculado sobre o custo apurado.
Neste método, h4 uma atencdo aos seguintes

aspectos:
a) Os custos de producdo deverdo ser
demonstrados discriminadamente por

componente, valores e respectivos fornecedores;

b) Alternativamente, poder&o ser utilizados os
dados de wunidades produtoras de outras
empresas, localizada no pais de origem do bem;

c) Os custos incorridos de producdo serao
considerados proporcionalmente as quantidades
destinadas & empresa no Brasil;

d) A margem de lucro sera aplicada sobre os
custos apurados antes da incidéncia dos impostos
e taxas cobradas no pais de origem sobre o valor
do bem, servigos ou direitos.

O célculo é efetuado basicamente de acordo
com seguinte formula:

CPL =E+F+ (20%*(E))

Onde:

E = Custo médio de producdo dos bens,
servicos e direitos, idénticos ou similares, no pais
onde tiveram sido originariamente produzidos;

F = Impostos e taxas cobrados pelo referido
pais na exportagao.

Excesso de custo de bens, servicos ou
direitos

Ap0s apurados por um dos métodos admitidos
0Ss prec¢os a serem utilizados como parametro, nos
casos de importacdo de empresas vinculadas, séo
comparados com os constantes dos documentos
de aquisicao, observando-se.

O preco praticado da aquisicdo pela empresa
vinculada superior aquele utlizado como
pardmetro  (adicionado da margem de
divergéncia).

O valor resultante do excesso de custo
computado no resultado (diferenga entre o preco
praticado e o preco-parametro). Sera adicionado
ao Lucro Real e a base de Calculo da CSLL.

Ajuste contabil do excesso de custo
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O excesso de custo de aquisicdo de bens,
servicos e direitos importados de empresa
vinculada e que ndo sao dedutiveis do lucro real,
deve ser ajustado contabilmente no encerramento
do periodo:

a) A débito da conta de resultados acumulados
e crédito da conta do ativo onde foi contabilizado
as aquisicbes, desde que continuem ali
registrados ao final do periodo;

b) A débito da conta de resultados acumulados
e crédito da conta prépria de custos ou despesas
do periodo de apuragdo, no caso desses valores
ja terem sido baixados da conta do ativo que tenha
registrado a sua aquisicgéo.

Apuracdo dos precos de transferéncias nas
exportacoes

Sao passiveis de arbitramento quando o preco
médio de venda dos bens, servicos ou direitos nas
exportacbes efetuadas durante o respectivo
periodo de apuracéo da base de célculo do IR, for
inferior a 90% do preco médio praticado na venda
dos mesmos bens no mercado brasileiro,

A parcela da receita apurada por um dos
métodos fiscais para a determinagdo do preco de
referéncia que exceder a valor ja apropriado na
escrituracdo da empresam devera ser adicionado
ao lucro liquido para determinacéo do lucro real.
célculo

Verificacdo dos métodos de

aplicados

1) Método do preco de venda nas
exportagdes (PVEX)

A receita de venda nas exportacdes podera
ser determinado com base no método do Preco de
Venda nas Exportacdes (PVEXx), definido como a
média aritmética ponderada dos precos de venda
nas exportacdes efetuadas pela propria empresa,
para outros clientes. Para efeito deste método,
serdo consideradas apenas as vendas para outros
clientes ndo vinculados & empresa no Brasil.

2) Método do preco de venda por atacado
no pais de destino, diminuido do lucro (PVA)

Definido como a média aritmética ponderada
dos precos de venda de bens, idénticos ou
similares, praticados no mercado atacadista do
pais de destino, em condicbes de pagamento
semelhantes, diminuido dos tributos incluido no
preco cobrado do referido pais.

3) Método do preco de venda a vareja no
pais de destino, diminuido do lucro (PVV)

Trata-se do método definido como a média
aritmética dos precos de venda de bens, idénticos,
praticados no mercado varejista do pais de
destino, em condicbes  de pagamento
semelhantes, diminuido dos tributos incluidos no
preco cobrado no referido pais e de margem de
30% sobre o preco de venda do varejo. Para

determinacéo do preco de referéncia, aplica-se a
seguinte equacao.

PVW=1-(J+(30%x I

Onde:
| = Média aritmética dos precos de venda, no
mercado varejista do pais do destino;

J = Tributos no preco no pais de destino.

4) Método de custo de aquisicdo ou de
producdo mais tributos e lucros (CAP)

Este método € definido como a média
aritmética dos custos de aquisi¢cao ou producao do
bens, servicos ou direitos, exportados, acrescidos
dos impostos e contribui¢cdes cobrados no Brasil e
de margem de lucro de 15% sobre a soma de
custos mais impostos e contribuigdes.

Este método é o de melhor aplicacdo, pois a
empresa que o estiver aplicando ter4 todos os
dados necessérios & sua disposicdo. Ela depende
Unica e exclusivamente de sues dados. Para
determinacdo do preco de referéncia, aplica-se a
seguinte equacao:

CAP=K+L+(15%x (K +1

Onde:

K = Custo médio de aquisi¢do ou de producéo
de bens, servigos ou direitos exportados (inclusive
frete e seguro e deduzido do crédito presumido do

IPI);

L = Impostos e contribuicbes cobrados no
Brasil.

Concluséo

Com este trabalho podemos observar a
necessidade com que o mercado necessita de
profissionais qualificados para atuar na area de
Preco de Transferéncia, ja que se trata de um
tema complexo mais de grande importancia tanto
para as empresas como a sociedade. Com este
controle as empresas estardo praticando precos
de compra e venda internacional o mais proximo
da realidade.
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